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 الهدف 
وظيفي  مركز  عن  حيث    منظمةفى    جيد  البحث  طيبة  سمعة  أن  ذات  أبذل يمكنني 

تطوير مهاراتي  من خلال    المستويات  واعلى  المراكز  لافضل   قصارى جهدي للوصول

قدراتي   ورفع  وتحقيق    التميز  درجات  لاقصى  بالمنظمة  والارتقاءالعملية  الشخصية 

 أهدافها . 

 

 المؤهلات العلمية 
بكالريوس تجارة , شعبة محاسبة , جامعة عين شمس ,  سنة التخرج  ▪ 

2000  

المعتمدة من شهادة تخصص التسويق على مواقع التواصل الاجتماعي :  ▪

جامعة نورث ويستيرن ألامريكية ) مفهوم التسويق الاجتماعي نوفمبر  

أستراتيجيات  – 2017أهمية الاستماع الاجتماعي ديسمبر  – 2017

 (  2018الارتباط والتعزيز التسويقية , يناير 

  2024جوجل الاحترافية لتحليل البيانات ) المستوى السابع ( شهادة  ▪

 ل جالمعتمدة والمقدمة من شركة جو 
 

 

 

  المهارات العامة 
 مهارات التعامل مع الحاسب الالي : 

 ,Winows , Word, Excelجيد جدا فى التعامل مع برامج    ▪

Powerpiont, Outlook  

  .جيد جدا فى التعامل مع شبكة الانترنت ومواقع التواصل الاجتماعي   ▪

 

 مهارات اللغة :

 اللغة الام : اللغة العربية    ▪

 .اللغة الانجليزية : جيد جدا قراءة وكتابة    ▪
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 الخبرات العملية  
برنامج اكتساب مهارات العمل الاساسية برعاية جمعية جيل المستقبل سنة  ▪ 

2004  

 :  تم التدريب على

 تطوير قدرات اللغة الانجليزية ومهارات الحاسب الالي ▪

 تحسين القدرة على مهارة عرض المشروعات . ▪

  –التسويق  –اكتساب مهارات العمل الاساسية بما في ذلك : ) المبيعات  ▪

 كتابة التقارير . (  –المحاسبة 

 

 

 (  متخصص تسويق)      2024  نايري – 2018 يونيومن 

 بالرياض - للتجارة والتوريدات   MMO-TECH شركة 

 

 وزيةةادة لتحسةةين والاتجاهةةات الأنمةةاط لاكتشةةا  المبيعةةات وتحليةةل متابعةةة ▪

 .  المبيعات

 . الموظفين أداء من مستوى أعلى إلى للوصول  المبيعات موظفي أداء تحليل ▪

 . فتتح أسواق جديدة وجلب عملاء جدد ▪

 متابعة العملاء الحاليين والتواصل معهم بإستمرار لتلبية حاجاتهم ▪

 . البيانات تحليل عملية نجاح لضمان  اتساقها من والتأكد  البيانات  تنظيف ▪

 

 

 

 ( شركة منيب أوتو لتجارة السيارات)      2016يوليو   – 2012 اكتوبرمن 

 مساعد مدير معرض

 

 الإشرا  على عملية مبيعات السيارات . ▪

 الإشرا  على عملية مابعد البيع . ▪

 كتابة تقارير المبيعات الشهرية . ▪

 الإشرا  على فريق المبيعات بالفرع . ▪

 تقييم أداء موظفين المبيعات . ▪

 . العمل على الوصول الى التارجت الشهري للفرع ▪

 

 

 

لتجنننارة  مريكينننة)  شنننركة راديوشنننا  اأ    2012 اكتنننوبر  - 2005منننن يولينننو 

 الالكترونيات (

 بوظيفة مدير فرع

 

التةةدريب   –خدمةةة العمةةلاء    –الانتهاء من الدورة التدريبية في ) مهارات البيع   ▪

 عرض المنتجات ( –على المنتجات 

 التعامل مع احتياجات العملاء . ▪

 مسؤل عن الايداع بالبنوك . ▪

 كتابة التقارير الى الادارة الرئيسية . ▪

 الاشرا  على عملية المبيعات . ▪
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 الاشرا  على تدريب الموظفين وحل مشاكلهم   ▪

 

 ( دايو موتورز مصر)      2005 مايو – 2002  يوليومن 

   مبيعاتمتخصص 

 

 . العمل على بيع السيارات ▪

 . الإشرا  على عملية مابعد البيع ▪

 . كتابة التقاريرالشهرية للمعرض ▪

 . عمل قاعدة بيانات للعملاء والحرص على التواصل معهم بإستمرار ▪

 

 

 

 ) شركة التوفيقية للآنشاء والتعمير (  2002  يوليو – 1998يو  لمن يو

 موظف مبيعات

 

 العمل على بيع الوحدات السكنية . ▪

 الاشرا  على عملية مابعد البيع . ▪

 . كتابة التقارير الشهرية الخاصة بالمبيعات ▪

 

 

                                
  

 الاهتمامات والهوايات 
 سماع الموسيقى  –السفر  –كرة القدم  –القراءة  

 

 شخصية  ال   البيانات 
  17/12/1978تاريخ الميلاد :   

 الحالة الاجتماعية : متزوج . 

 الموقف من التجنيد : لم يصبه الدور 
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The link of the Certificate : 
 

https://www.coursera.org/account/accomplishments/verify/6RZLZSY388GU 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

https://www.coursera.org/account/accomplishments/verify/6RZLZSY388GU
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The link of the Certificate : 
 

https://www.coursera.org/account/accomplishments/specialization/U5HRXWVKCVCQ 

                                                                                          

 

 

 

 

 

 

 

 

https://www.coursera.org/account/accomplishments/specialization/U5HRXWVKCVCQ
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